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‘ KaltegroRhandel im Wandel der Zeit

Die Robert Schiessl GmbH kann als GroRhandler fir Kéalte- und Klima-
anlagenbedarf auf eine 80-jahrige Tradition zurlickblicken. Schon damals am
01.10.1924 erkannte der Firmengrinder Robert Schiell, dass die Kaltetechnik fiir
den Haushalts-, Gewerbe- und Industriebereich unverzichtbar ist.

Mit dem rasanten Einzug der Kaltetechnik
in alle Bereiche der Gesellschaft musste
der wachsende und oft kurzfristige Bedarf
an Komponenten befriedigt werden.

— e > Die erste, und auch noch heute glltige, wichtige Aufgabe des GroRhandels war

P . A es, diese Komponenten auf Vorrat einzukaufen und zu lagern, in der Hoffnung,
—— — diese Waren auch wieder verkaufen zu kénnen. -
E

Es herrschte ein Verkaufermarkt. In der Nachkriegszeit und in den aufstrebenden Jahren der Kalte- und Klimaindustrie war
der Bedarf und die Nachfrage meist groRer als das Angebot. Mit zunehmendem Wettbewerb wandelte sich der Verkaufer-
markt zum Kaufermarkt. Die im Laufe der Zeit stark anwachsende Vielzahl an Komponenten stellte eine grole
Herausforderung in finanzieller und logistischer Hinsicht an den GroRhandel dar. Oft mussten fiir ein und dieselbetFunktion
Waren von verschiedenen Herstellern bevorratet werden. Durch die nicht immer optimalen Ausbildungsmaglichkeiten zum
Kaltefachmann wurde dem FachgroRhandel immer mehr auch ,beratende Tatigkeit” angetragen. Die Robert Schiessl
GmbH hat es friih verstanden, den Kundenwiinschen und -bedurfnissen oberste Prioritat einzuraumen.

Das Unternehmen ist-mit den Anforderungen und
Bedurfnissen des Marktes gewachsen. Zur besseren
Betreuung und um den Bediirfnissen der Kunden besser
gerecht zu werden, erdffnete man weitere Verkaufshauser
im gesamten Bundesgebiet. Kundennahe war schon immer
das erste Gebot. Eine der wichtigsten Entscheidungen im
Laufe der Jahre flr die Robert Schiessl GmbH war es, eine
eigene Produktion fur Verbundanlagen aufzunehmen. Nach
anfanglich geringen Stickzahlen.und Anlagen mit kleinerer
Leistung wird heute eine beachtliche Anzahl von Verbund-
und Sonderanlagen produziert. Die Kunden der Robert
Schiess| GmbH schatzen den heutigen hohen
Fertigungsstandard und die Flexibilitat in der Produktion.
Firmengriindungen und Beteiligungen in Osterreich, Polen,
Tschechien, Ungarn, Rumanien und sogar WeiRrussland
haben Schiess| zu einem international tatigen Unter+-|ehmen
wachsen lassen. 4

Engelbert Rieder -
Leiter Konzerneinkauf
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Unternehmensphilosophie

Schiessl versteht sich als Traditionsunternehmen.

& | b Kundenzufriedenheit, Innovation, Projektbetreuung,
b Entwicklung und Serviceorientierung sind die

‘ Grundlagen unseres Handelns. Das Gesprach mit

dem Kunden steht im Vordergrund. Ein Auftrag

beginnt nicht nur bei der Bestellung des Kunden und

endet mit der Lieferung, sondern beinhaltet fiir uns

b auch die Hilfestellung bei der Planung und die
\ nachhaltige Betreuung vor und wahrend der Inbe-
\ \ triebnahme einerAnlage.

Mehr fiur Ihr Geld:

S';. Kundenorientierung '
&3 Technische und kompetente Beratung
& Projektbetreuung |
&3 Internationales Sortiment
&3 Flexibilitidt und kurze Lieferzeit
& Sonderanfertigungen u.v.
& Immer in Ihrer Ndhe

Unser Ziel sind langfristige K
Kunden ein zuverléssiger Part
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‘ gﬁ Unternehmensstrategie

|

Die rasant fortschreitende Weiterentwicklung neuer
Produkte der Hersteller im Bereich Warmetauscher,
Kompressoren, elektronischer Komponenten, Frequenz-
umrichter, usw. erfordern eine standige Weiterbildung der
Anlagenbauer, um die richtigen Einsatzmaoglichkeiten und -
orte fur diese neuen Komponenten abschatzen zu kénnen.
Dem GroRhandler fallt hier eine entscheidende Rolle zu, er
hat den direkten Kontakt zu Kunden und Lieferanten und
kann Informationen und neue Produktentwicklungen bei
Schulungen und Veranstaltungen gezielt vermittein.
Produkte, die der Markt benétigt, die jedoch von keinem
Hersteller angeboten werden, muss der GroRhandler selbst
produzieren. Dafur werden Komponenten ,veredelt” und zu
funktionsfahigen Units zusammengebaut. -
'
Schiessl| hatdie Bedurfnisse des heutigen Markts analysiert
und sich strategisch darauf ausgerichtet. Unsere Kunden
sind unsere besten AuRendienstmitarbeiter, ihnen missen
wir interessante und marktgerechte Produkte zur Verfiigung
stellen, um dem Zeitgeist entsprechende Anlagen anbieten
zu kénnen. \

e

Die vielfaltigen Anforderungen an ein zukunftsorientiertes
Unternehmen wurden erkannt und zur Maxime erhoben.

Anette Schiel| '
Geschaftsfuhrung |

Ralf Landmann I
Stellv. Geschaftsflihrung '

Tradition & Innovation!

Die strategischen Ziele der Robert Schiess| GmbH sind:

e faire und langfristige Beziehungen zu Kunden und Lieferanten

e optimales Servicepaket und Dienstleistungen rund um die Produktpalette

e standige Aktualisierung des Produktsortiments, ausgerichtet auf die Bedirfnisse des Marktes ‘

e eigene Produktentwicklung, orientiert an Umweltschutz, Betriebssicherheit und optimalem Preis- Lelstungsverhaltnls
e effektive Fort- und Weiterbildung des eigenen Personals und der Kunden

e motivierte und engagierte Mitarbeiter in allen Bereichen des Unternehmens
e fundierte Beratung zu Anlagenkonzepten und Komponentenauswahl

-~
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Produktion

Die eigenen Produktionsstatten sind ein wichtiges Standbein von Schiessl. Es sind in erster Linie Verbundanlagen in allen
GroBenordnungen und Ausfiihrungen, die in Eigenregie im Hause Schiessl produziert werden.

Das Lieferspektrum reicht von vollhermetischen Anlagen bis zu halbhermetischen Verbundanlagen mit Kompressoren aller
gangiger Hersteller oder auch Schraubenverdichtern furAnlagen gréRerer Leistungen.

Die dazugehorigen Schaltschranke mit elektronischen Saugdruckreglern oder mit Frequenzumrichtern, Sonderanfertigungen
fur Sole- oder Kaltwassersatze, Kompressor-Kondensatoreinheiten fiir Motorprifstéande, Tiefkiihlaggregate fiir die Medizin-
technik, wetterfeste AuBeneinheiten fiir Supermérkte oder Tankstellen werden nach Kundenwunsch entwickelt und produziert.

i
i

. e

b IR YN
- v

- - .
T TV TUV-Zertifizierung
ZERT'IF.IKAT
n A ' Alle produzierten Anlagen und Sonderausfiihr-

ungen unterliegen strengen End- und Dichtigkeits-
kontrollen. Anlagen mit einer SammlergréRe bis zu
100 Liter Inhalt besitzen das CE-Zeichen und sind
vom TUV Siiddeutschland zertifiziert. Das erspart
unseren Kunden miihsame und kostspielige Ein-
zelabnahmen auf der Baustelle undidamit Zeit und
Geld. |

i
Jede von Schiessl'ausgelieferte Anlage unterliegt
einer griindlichen Endkontrolle und wird digital
archiviert. So kann bei spaterem Ersatzteilbedarf
kurzfristig reagiert werden.

oo
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Software-Entwicklung

Der umweltschonende Betrieb einer
Kalteanlage hangt zum grofRen Teil von
dem gewahlten Regelungskonzept ab.
Energieoptimierte Kompressoren
versagen klaglich, wenn sie in schlecht
geregelten Kalteanlagen eingesetzt
werden. Wir haben diese Tatsache
erkannt und in enger Zusammenarbeit
mit etablierten Herstellern fur
Frequenzumrichter, Parametrierungen
und Softwarelésungen entwickelt, die
es erlauben, Kalteverbundanlagen
quasi stufenlos an die Lastwechsel der
Kalteanlage anzupassen.

Besonderes Augenmerk wurde auf
eine einfache Bedieneroberflache und
einen verstandlichen Dialog zwischen
Mensch und Maschine gelegt.

==

tocata .\nlnp-u.-:h;riumx Py

Eine zukunftsweisende Softwareentwicklung stellt die
auf LONWORKS-Technologie basierende Regel- und
Uberwachungssoftware tocata dar. Nach eingehenden
Marktanalysen wurde in Zusammenarbeit mit der
Partnerfirma art of object AG, Kdln eine Standard-
Software fiur die Anwendung von LONWORKS-
Komponenten entwickelt. Die LONWORKS-Techno-
logie erméglicht den einfachen und effektiven Betrieb
von unterschiedlichen Regelkomponenten in einem
gemeinsamen Bussystem.

Auch hier wurde bei der Entwicklung auf eine einfache

und selbsterklarende Bedieneroberflache Wert gelegt.
Die Bedienung der Anlage €éffolgt mittels Microsoft
B Internet Explorer und senkt somit erheblich die
Akzeptanzschwelle. —

Pl and play R dic Loni¥ orks V isaiisteramg

[re——

Burkhard Dunst* l
Produktmanager

Die tocata® Software erfillt alle Funktionen einer
modernen Uberwachungssoftware und historisiert alle
Betriebsdaten, alarmiert bei Grenzwertverletzung per
SMS, E-Mail und Fax] und lasst per Mausklick ein
Fernwirken auf die gesamte Kalte- und Klimaanlage zu.
® Das System wird dufch einen eigen entwickelten

Industrie-PC abgerundet, der vollkommen vor-

konfiguriert  und mit allen Schnittstellanarten
. working for yvou!

ausgeliefert wird.

Intelligente Funktionen, wie Trenderkennung,
Warenschutz oder I\‘I'otfallszenarien sind im LONBUS-
' System mittels tocata bereits integriert.
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. Tradition und Innovation!

®
01.10.1924

Griindung der Robert Schiessl
Ktihlanlagenbetriebsmittel in
Miinchen.

Anni und Robert Schiel3]
entschlieen sich, die Zukunft
der Firma von den Geschicken

der Familie zu trennen und <

zwar durch die Aufnahme
weiterer Gesellschafter und
der Anstellung eines Ge-
schéftsfihrers von “aullen’.
Unter der Leitung des
Geschaftsfithrers Helmut
Schmidt und des Prokuristen
und technischen Leiters Carl-
Georg Schie3l sowie einer
engagierten Mannschaft
entwickelt sich das
Unternehmen beeindruckend.

Bau der ersten GrofR3-
tankabfiillanlage fir Kalte-
mittel. Im selben Jahr Uber-
nahme des Vertriebs von

Flissigchlor fiir einen GroR- |

konzern fiir fast das gesamte
Bundesland Bayern.

1967
Schiess! wird international!

Helmut Schmidt als Ge-
schéftsfiihrer der Robert

Schiessl GmbH griindet

IRWO (International
Refrigeration Wholesalers
Organization), eine
europaweite QOrganisation
von Grol3héndlern im Bereich
Kalte/Klima.

Grindung der Schiessl
Kéltegesellschaft mbH & Co.
KG in Salzburg. Helmut
Schmidt, ab 1975 gemeinsam
mit Friedrich Kastenauer,
fihrten die Geschéfte in
Osterreich. Es folgten Ver-
kaufshauseréffnungen in Linz

1975, Wien 1977, Graz 1982 ‘

und Innsbruck 1991.

— | 2

1962

»

1944

Fertigungsbetrieb und Lager
des kéltetechnischen Grol3-
handels fallen den Bomben-
angriffen zum Opfer. Erhalten
bleibt der unternehmerische
Geist der Familie Schiel3l und
der Wille zum Wiederaufbau.

1963

Die ersten Aktivitdten des
neuen Geschéftsfiihrers
waren es, eine noch nicht
bearbeitete Bewerbung zu
werten. Karl Richard Draeger
wollte fiir Schiessl im Raum
Kélin tatig werden. Man traf
sich, wurde sich einig und das
Verkaufshaus Kéln-Weiden

> wurde eréffnet.

1965

1966

Griindung eines weiteren
Lagers in—Diisseldorf, am
Hafen in einer Blechgarage,
um mehr Kundennéhe bieten
zu kénnen.

Anni & Robert SchieRI
Die Unternehmens-
griinder!

1970

Umzug von Weiden nach
Loévenich in das neu erbaute
Verkaufshaus.

Nun ergab sich die Mdéglich-
keit, auch im Sauerland FuR3
zu fassen. Curt Klatt bot seine
Firma zum Kauf an und
Helmut Schmidt griff zu.

Somit war das Verkaufshaus
Wennemen gegriindet.

»

. 1980

Umzug aus den historischen
Ré&umlichkeiten in der Innen-
stadt Miinchens nach Ober-

~.haching, einem Vorort siidlich
vorn'Miinchen.

TN

1983
Die Garage in Diisseldorf
wurde-endgliltig zu klein und

der grole Umzug nach Neuss
wurde durchgefiihrt.

1984

Nach dem Umzug von Schiess| aus der
Stadt Miinchen nach Oberhaching musste
den Kunden auch weiterhin die Méglichkeit

eines Einkaufs in der Stadtmitteé_geboten
werden. So entstand das Verkaufshaus
Sendling.

Der steigende Umsatz chemischer
Produkte erforderte den Bau von weiteren

KaéltemittelgroBtanks. Dadurch wurde die
Lagerflache in der Isartalstrald } zu klein
und man baute in Daglfing ein groziigiges

Lager, inydem auch technische Artikel
verkauft werden. |
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1990

Eréffnung eines Verkaufs-
hauses in Dresden

1994

Griindung der Schiessl s.r.o. in
Prag / Tschechien mit Nieder-
lassung in Briinn.

Neubau in Pulheim bei Kéln
und Umzug von Lévenich in
das neue Gebaude.

‘
&

Tradition und Innovation!

1993

Helmut Schmidt scheidet
nach 30 Jahren erfolgreicher
Arbeit als Geschéftsfihrer
aus dem Unternehmen aus
und (ibergibt Eckart Mdiller die
Leitung des Unternehmens.

1995

Der Neubau in Kesselsdorf
bei Dresden wird fertiggestellt
und der Umzug von Wilsdruff

» in die neuen Raumlichkeiten

1996 -

Eréffnung eines Verkaufs-
biiros in Zagreb/Kroatien

>

1998 .

Der Neubau im Industrie- |

gebiet Meschede-Enste wird
fertiggestellt.

——>

2002

Die “alten Hasen” sind “nur’ =

noch beratend téatig. Die
Unternehmensfihrung wird
von den “Jungen” (ber-

nommen. Anette Schiel3] |

tibernimmt ab 01.01.2002 die
Geschéftsfihrung und [16st

damit Herrn Eckehard Miiller

ab.

Geschaftsfiihrerin
Dipl. Kauffrau
Anette SchieBll

Schiessl

Kélte- und Klimaanlagenbedarf
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erfolgt.

1997

Griindung eines Joint Venture
als Termo Schiessl Sp.z.o.o.
in Warschau (Polen) mit
Niederlassungen in Gora
Kalwaria und Sroda Wielko-
polska.

Die vorerst lezten Bauaktivi-
taten unter dem Geschéfts-
fiuhrer Miller waren die
dringenden. Erweiterungen
der Werkstatt und des Lagers
in der Zentrale Oberhaching.

2003

Beteiligungen an der Firma
Soos, Ungarn und der Firma
Rosoos, Ruménien.

. 2004

80 Jahre Schiessl
Zukuntftist jetzt!

$ Neuss

Nimberg

Dresden

$ Meschede E

Helmut Schmidt & Carl-Georg SchieBll

International!

A

Schiessl ist international. Wir sind da, wo wir
gebraucht werden. Durch unsere ver-
schiedenen-Njederlassungen in Europa
kénnen wir in diesen Landern die gewohnte
Schiessl Service- und Dienstleistungsqualitéat
anbieten.

$ Sopot

Szczecin Piaseczno bri

Sroda Wikp

Wroclav

Cluj-Napoca $
$ -Bacau
Sibiu $ Brasov $

Galati
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